المطلوب : تصميم اختبار تحصيلي  

مكونات الاختبار

1 – عشرة اسئلة  تكون الاجابة عليها بتحديد صحة و خطأ العبارة

2 – عشرة اسئلة اختيار من متعدد

و سيتم وضع الاختبار علي كتاب التسويق للصف الثاني الثانوي التجاري و الذي يتكون من ثلاثة ابواب 
و قد روعي عند وضع الاسئلة ان تغطي جميع الموضوعات الواردة بالكتاب بقدر المستطاع

و لاعداد هذا الاختبار اتبعت الاجراءات الاتية

اولا : تحديد الاهداف التربوية المراد قياسها اجرائيا وهي اهداف معرفية تقيس 

   - اكتساب المعلومات

   - الفهم

   - التطبيق 

   - التحليل 

   - التركيب 

   - التقويم 
و سوف نركز علي اهداف الفهم و التذكر و التطبيق
و من الاهداف التي سنقوم بقياسها  مجموعة الاهداف الاتية:

ان يكون الطالب في نهاية دراسته للكتاب قادرا علي ان

1 – يعرف ما هو التسويق

 2- يذكر انواع التسويق

3 – يقارن بين التسويق المباشر و التسويق غير المباشر

4 – يشرح تطبيقات التسويق الالكتروني في المطاعم و الفنادق

5 – يذكر استخدامات الويكي السياحي

6 – يعرف قنوات التوزيع الالكتروني و وظائفها

7 – يحدد معايير اختيار قنوات التوزيع

8 – يذكر اهمية وجود موقع الكتروني للمنشأة الفندقية
9 – يحدد اسس الموقع الالكتروني الناجح

10 – يحدد طرق ابراز الموقع الالكتروني علي محركات البحث

ثانيا : الفئة المستهدفة من الاختبار هم طلاب الصف الثاني الثانوي التجاري فصل 2 /1 

     عدد الطالبات بالفصل 43 طالبة

ثالثا : زمن الاختبار 30 دقيقة و يتم الاختبار في الحصة الثالثة من اليوم الدراسي

رابعا : تحليل محتويات الكتاب 
الكتاب يشمل علي 3 ابواب   في عدد 97  صفحة 
هي

* الباب الاول : اتجاهات التسويق المعاصر  من صفحة 11 الي صفحة 57

* الباب الثاني : التوزيع الالكتروني من صفحة 61  الي صفحة 75
* الباب الثالث : الموقع الالكتروني من صفحة  76  الي صفحة 96
5 – اعداد جدول المواصفات

- حيث تم صياغة الاسئلة بحيث تم مراعاة الشروط الواجبة في نوعية اسئلة تحديد صحة العبارة او خطائها  وتم اختيار النمط العام و هو تحديد صحة او خطاء العبارة بدون تصحيح الخطأ منها  و قد تم وضع عدد الاسئلة بالتساوي خمس عبارات صحيحة و خمس عبارات خاطئة و تم مراعاة الا يكون هناك ترتيب معين لوضع الاسئلة الصحيحة و الخطأ
- و في اسئلة الاختيار من متعدد تم اختيار نمط الاجابة الصحيحة اجابة وحيدة لانها تتماشي مع سن و تفكير الطلاب في هذة المرحلة و وضعت اختارات الاجابة من اربع نقاط واحدة منها فقط هي الصحيحة و مراعاة التركيب اللغوي للاجابات الاربع مع السؤال الموضوع كم تم مراعاة الا تكون الاجابة دائما هي نفس الرقم و لكن تم تغير مكانها من سؤال الي اخر
و كانت الاوزان النسبية لابواب الكتاب كما يلي

 الباب الاول    (47÷87) ×100 = 54%

الباب الثاني  (17 ÷ 87)×100 = 20%

الباب الثالث ( 23 ÷ 87 ) × 100 = 26%

الوزن النسبى للموضوع = 
عدد اهداف الموضوع /العدد الكلى للاهداف المتضمنة فى الاختبار*100
الباب الاول :  ( 5÷10)× 100 = 50%
الباب الثاني :  (2 ÷ 10 ) ×100 = 20%
الباب الثالث : ( 3 ÷ 10 ) ×100 = 30 %

تتضمن الموضوع  اربعة اهداف للتذكر و ثلاثة اعداف للفهم وثلاثة اهداف للتطبيق

الوزن النسبي لاهداف التذكر = (4÷ 10 )×100 = 40%

الوزن النسبي لاهداف الفهم = (3÷ 10 )×100 = 30%

الوزن النسبي لاهداف التطبيق = (3÷ 10 )×100 = 30%

جدول المواصفات

	مستويات الاهداف

عناصر المحتوي
	التذكر
	الفهم
	التطبيق
	الاوزان النسبية لابواب المحتوي

	الباب الاول
	(40×54)÷100

= 21
	(30×54)÷100

= 16
	(30×54)÷100

= 16
	54%

	الباب الثاني
	(40 ×20)÷100

= 8
	(30×20)÷100

= 6
	(30×20)÷100

= 6
	20%

	الباب الثالث
	(40×26)÷100

= 11
	(30×26)÷100

= 8
	(30×26)÷100

= 8
	26%

	اجمالي اوزان النسبية
	40%
	30%
	30%
	100%ِ


6 – التعليمات الخاصة بالامتحان 

تم تحديدها بكل دقة علي الورقة الامتحانية التي سيتم توزيعها علي الطالبات و تشمل الغرض من الاختبار  و زمن الاختبار و طريقة تسجيل الاجابة

و الاتي  هو شكل الورقة الامتحانية التي سيتم اعطائها للطالب
	وزارة التربية و التعليم

ادارة شمال الجيزة التعليمية

مدرسة باحثة البادية التجارية
	بسم الله الرحمن الرحيم
	المادة : التسويق

الصف : الثاني الثانوي

الزمن  : نصف ساعة


عزيزتي الطالبة هذا اختبار و ليس امتحان فقط لتتعرفي علي ما قمتي بتحصيلة من معلومات و مهارات  خلال العام لتستعدي جيدا لامتحانات نهاية العام . وفقكم الله 
	الاسم:
	الفصل :


تعليمات الامتحان

1 – ورقة الاسئلة هي نفسها ورقة الاجابة

2 – التزم بالوقت المحدد للاجابة

3 –  ضع اجابتك في الجدول المحدد للاجابة اسفل السؤال
السؤال الاول : ضع علامة (  √ ) امام  رقم العبارات الصحيحة و علامة (  × ) امام رقم العبارات الخطأ في الجدول المخصص للاجابة اسفل السؤال
1- يقصد بالتسويق الدولى ذلك النشاط الذى يمارس عبر الحدود المحلية 
2- برامج ويكى تدير الموقع دون الحاجة الى تدخل شخص ما 
3- لا يستطيع الويكى وضع حماية على بعض او كل الصفحات

4- تصميم المدونة يجب ان يكون خفيف ومتوافق مع جميع المتصفحات 

5- يتضمن التوزيع المباشر استخدام تاجر تجزئة واحد على الاقل 

6- الخبز والفاكهة واللحوم يناسبها قنوات التوزيع القصيرة 

7- تكاليف التسوق بالانترنت يمكن التنبؤ بها مسبقا 
8- تراجع اهمية وجود موقع فى الحد من الانفاق على الاعلانات الورقية التى تغطى فئة ضخمة من العملاء 
9- عند انشاء موقع يجب ان يكون الموقع سهل التصفح من وجهة نظرك فقط 
10-  يمكن استخدام الويكى فى توثيق الاجتماعات والمشاريع 
الاجابة 

	رقم السؤال
	الجواب ( ضع العلامة الدالة علي اجابتك )

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	

	5
	

	6
	

	7
	

	8
	

	9
	

	10
	


السؤال الثاني : اختار الاجابة الصحيحة و ضع رقمها امام رقم السؤال في الجدول المخصص للاجابة اسفل السؤال
1 - المنتج الالكترونى     
              أ- يعتمد على كل من الاعلان وتنشيط المبيعات ويقل الاعتماد على البيع

              ب -  هو المنتج الذى يمكن تبادله بشكل الى
             جـ- يتم من خلال توظيف مواقع المنظمة على شبكة الانترنت كمنافذ لتوزيع منتجاتها

              د- يتم شراؤه عن طريق التليفون
2 - الزوار الاوفياء                                       
            أ- هم الزوار الذين يصلون لمدونتك عن طريق محركات البحث

            ب- هم الزوار الذين يصلون لمدونتك عن طريق مواقع اخرى
            جـ - هم الزوار الذين يصلون لمدونتك مباشرة بدون وسيط
            د -    أ و ب معا
3 - المنتج الاخضر                             
            أ - من العوامل التى تساعد على جلب الرواد
            ب -هو الذى يستخدم المواد الصديقة للبيئة
            جـ - هو المنتج الذى يمكن تبادله بشكل الى
             د - من اسباب نمو وتطور التسويق المباشر
4 - التسعير الالكترونى
             أ - هى الاستراتيجية الهادفة الى تسعير منتجات المنظمة من خلال شبكة الانترنت
            ب - من عناصر عالم الويكى
            جـ - من اسباب نمو وتطور التسويق المباشر
            د ـ يتم من خلال توظيف مواقع المنظمة على شبكة الانترنت كمنافذ لتوزيع منتجاتها
5 - من وظائف قنوات التوزيع
            أ- وظيفة المعلومات 
            ب- وظيفة الترويج 
            جـ- وظيفة الاتصال
             د – كل ما سبق

6 - قنوات التوزيع الالكترونى فى المطاعم 
            أ -  التسويق عبر البريد الالكترونى 
           ب -  التسويق من خلال الموقع الالكترونى للموقع
           جـ - التسويق من فروع المطاعم في المدن المختلفة

           د -     أ  و  ب  معا
7- التسويق الداخلي هو نشاط رئيسي يهدف إلى تطوير معرفة كلا من العملاء 
         أ - الداخليين فقط

        ب - الخارجيين فقط

        جـ - الداخليين و الخرجيين معا

         د ـ  ليس شئ مما سبق      
8 - عناصر عالم الويكى 
           أ - الانفتاح والشفافية فى مقابل السرية والانغلاق 
          ب - التوفيق بين العرض والطلب
          ج - المشاركة محل الاحتكار
           د -    أ   و  ج   معا

9 - التوجه نحو العميل
             أ - من اسباب نمو وتطور التسويق المباشر

            ب - من عناصر عالم الويكى
           جـ - العوامل الخاصة بالسوق وبالسلعة وبالموزعين
           د - يؤدي الي الوصول الى الاسواق العالمية
10 - من الابعاد الاساسية للمسؤلية الاجتماعية والاخلاقية للتسويق
            أ -  البعد الاقتصادي

            ب - البعد القانونى 
            جـ -  البعد الاخلاقى
            د - كل ماسبق
الاجابة

	رقم السؤال
	الجواب ( ضع رقم اجابتك حسب اختيارك  )

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	

	5
	

	6
	

	7
	

	8
	

	9
	

	10
	


نموزج اجابة الاختبار

اجابة السؤال الاول
	رقم السؤال
	الجواب 

	1
	√

	2
	√

	3
	×

	4
	√

	5
	×

	6
	√

	7
	×

	8
	×

	9
	×

	10
	√


اجابة السؤال الثاني
	رقم السؤال
	الجواب 

	1
	ب

	2
	ج

	3
	ب

	4
	أ

	5
	د

	6
	د

	7
	ج

	8
	د

	9
	أ

	10
	د


